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Parafraseo del texto seleccionad
Esto también se refleja en las compras en linea, donde cada grupo genera patrones diferentes de
comportamiento. Comprender estas diferencias permite a las empresas crear estrategias de marketing
y ventas mas efectivas, adaptadas a las necesidades de cada generacion.
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Los hébitos de consumo difieren entre la Generacion Z y los Baby Boomers. Mientras los
jévenes estan mas influenciados por la tecnologia y las redes sociales, los Baby Boomers
muestran preferencias mas tradicionales. Entender estas diferencias ayuda a las empresas a
crear estrategias de marketing mas efectivas y adaptadas a cada grupo generacional.
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